
	
  

	
   1 

Blanke auf Expansionskurs 

KOMPETENZ VOR ORT 

Für noch mehr persönliche und kompetente Beratung direkt 
vor Ort hat der Iserlohner Fliesenzubehörspezialist Blanke 
sein Team im Vertrieb erneut ausgebaut. Neben der 
vierfachen personellen Verstärkung für Beratung und 
Verkauf hat Blanke mit Marcel Blank seit März 2015 auch 
einen neuen Marketingleiter. 
 
Als gelernter Kommunikationswirt WAK bringt Marcel Blank 
ein breites Wissen aus dem Bereich Marketing und 
Unternehmenskommunikation mit. Über 18 Jahre sammelte 
der in Schwerte ansässige als Selbständiger und 
Agenturinhaber Erfahrungen im Bereich B-to-B. Seit März 
dieses Jahres nutzt der 43-jährige Ehemann und Vater von 
zwei Kindern sein Knowhow für die Stärkung und den 
Ausbau der Marke Blanke.  
 
Vom Saarland bis nach Frankfurt berät Jochen Gärtner als 
gelernter Betonbauer sowohl Fliesenleger als auch 
Fachgroßhändler zum Thema Fliesenzubehör von Blanke. 
Sowohl seine Erfahrungen aus dem Baualltag wie auch 
seine langjährige Tätigkeit als Außendienstmitarbeiter  im 
Bereich Elektrowerkzeug und Befestigungstechnik helfen 
dem 48-jährigen Blanke-Fachberater bei der persönlichen 
Betreuung vor Ort. 
 
Mit Stefan Nickolin verstärkt ein echter Profi aus der Flie-
senbranche das Blanke-Team im Großraum Düsseldorf, 
Köln und Bonn. Der gelernte Fliesenlegermeister ist seit 
über 28 Jahren im Bereich Fliesen und Fliesenzubehör 
unterwegs. Dabei hat er als selbstständiger Fliesenleger 
viel Erfahrung in der Arbeitspraxis gesammelt. Zuletzt war 
er für die Beratung, Schulung und den Vertrieb von 
bauchemischen Produkten unterwegs. Neben technischer 
Beratung und dem Verkauf von Blanke Fliesen-
zubehörsystemen gehört auch der regelmäßige Besuch von 
Fachhändlern und Fliesenlegern zu den Kernaufgaben des 
51-jährigen Familienvaters. 
 
In Sachsen und Teilen von Sachsen-Anhalt berät Jörg 
Drechsler  „seine Fliesenprofis“  bei allen Fragen rund um 
die bewährten Produktsysteme von Blanke. Mit seiner 
Erfahrung als Groß- und Außenhandelskaufmann sowie im 
Vertrieb von Fliesen und Baustoffen greift der 42-jährige 
Vater auf ein hohes Maß an Erfahrung und technischem 
Know-how zurück.  
 

http://www.blanke-systems.de
http://www.buildimage.de/GetLightbox/BLKKompetenz2015/1978
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Vom Niederrhein quer über das Ruhrgebiet bis ins Sauer- 
und Siegerland setzt die Blanke GmbH in Sachen Beratung 
und Kundenbetreuung mit Markus Kleine auf einen Kenner 
der Branche. Der gelernte Groß- und Außenhandelskauf-
mann war zuletzt als Ausstellungsleiter im Fliesengroßhan-
del tätig. Er berät seit Mai 2015 Fliesenleger und Fliesen-
fachgroßhändler bei Fragen rund um die Fliesenzubehör-
produkte von Blanke. 
 
Mit dem weiteren Ausbau des kompetenten Blanke-Fach-
berater-Teams inklusive persönlicher Vor-Ort-Betreuung 
kann die Marke Blanke stärker etabliert werden. Zugleich 
trägt der erneute Ausbau des Vertriebsteams der 
gestiegenen Nachfrage nach kompletten Fußbodensyste-
men und passenden Zubehörlösungen Rechnung. 
 
Manu BLKVertrieb062015 
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BLKMarcelBlank 

Neuer Marketingleiter bei der Blanke GmbH: Marcel Blank. 
 

 
BLKJochenGaertner 

Vom Saarland bis nach Frankfurt berät Jochen Gärtner zum Thema Fliesenzubehör 
von Blanke. 

http://www.blanke-systems.de
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BLKStefanNickolin 

Als Profi aus der Fliesenbranche verstärkt Stefan Nickolin das Blanke-Team im 
Großraum Düsseldorf, Köln und Bonn. 
 
 

 
BLKJoergDrechsler 

Jörg Drechsler berät in Sachsen und Teilen von Sachsen-Anhalt bei allen Fragen 
rund um die bewährten Produktsysteme von Blanke. 
 

 
BLKMarkusKleine 

In Sachen Beratung und Kundenbetreuung setzt die Blanke GmbH vom Niederrhein 
quer über das Ruhrgebiet bis ins Sauer- und Siegerland auf Markus Kleine. 
Fotohinweis: Blanke 
 

xxx 
 

Blanke GmbH & Co. KG ist ein international tätiger Hersteller und Anbieter von 
Fliesenzubehör und Drahtbiegeteilen. Kundennähe und jeweils auf die Märkte 
optimierte Vertriebsstrukturen und Logistik ermöglichen die erfolgreichen Aktivitäten 
in mehr als 80 Ländern. Mit dem frühzeitigen Erkennen von Marktentwicklungen legt 
man bei Blanke den Grundstein für Produktneuentwicklungen und baut so 
kontinuierlich sein Know-How aus.  
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Abdruck honorarfrei! 
Beleg bitte an: 
Flüstertüte - Presse- und Öffentlichkeitsarbeit 
Sven-Erik Tornow, Entenweg 15, D-50829 Köln 
Fon: 0221-27 89 004, Fax: 0221-27 89 009 
Email: Sven.Tornow@fluestertuete.de 
 
Weitere Informationen von: 
Blanke GmbH & Co. KG 
Marcel Blank, Stenglingser Weg 68-70, D-58642 Iserlohn 
Fon  +49 (0)2374 - 507 125, Fax  +49 (0)2374 - 507 4125 
Email: blank@blanke-co.de 
www.blanke-systems.de 
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